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ACTIVITATS
COMERCIALS

El cicle formatiu de grau mitja d’Activitats Comercials potencia el coneixement especific, amb la
finalitat de capacitar professionalment els/les estudiants per a tot tipus de feines relacionades amb
I'activitat comercial. Aquest cicle proporciona els coneixements i les habilitats imprescindibles per
a realitzar tasques professionals com ara I'atencio al client, gestié de compra, els processos de
venda, i la gestié d’un petit comerg, en qualitat de treballadors/es autdonoms/es o dins el context
d’un establiment comercial. La nostra metodologia 100% ABP (aprenentatge basat en projectes),
amb professorat amb una amplia experiéncia professional en el sector, permet donar una visié 360
graus als alumnes i preparar-los per al mon laboral des del primer dia.

FAMILIA PROFESSIONAL HORARIS TITULACIO OBTINGUDA

Comerg¢ i Marqueting 1r curs: matins Técnic/a en Activitats
2n curs: tardes Comercials



stucom ACTIVITATS COMERCIALS

Formacié ., .
Professional Formacioé Professional - CFGM

50 ANYS FORMANT ELS TALENTS DEL FUTUR
QUI SOM

Amb més de 50 anys d’historia, el Grup Stucom és una institucié educativa de referéncia a Barcelona,
que té per objectiu preparar professionals d’alt nivell desenvolupant les seves capacitats intel-lectuals,
emocionals i practiques. Som pioners per les nostres instal-lacions i mitjans d’avantguarda, pel nostre
expert professorat i pel tracte individualitzat envers els estudiants i les families. Impulsem el talent
individual, amb una formacié en valors i aplicant una metodologia humanista i propera alhora que holistica.

Vies d’accés Sortides professionals Sortides académiques
- Graduats en ESO - Venedor/a técnic/a - Altres cicles formatius
- Técnic/a Auxiliar (FP 1r grau) - Representant comercial de grau mitja
- Prova d’accés a CFGM +17 - Promotor/a de vendes - Cicles formatius
- Agent de vendes de grau superior

- Técnic/a d’informacid i atencio al/a client/a
- Cap de magatzem
- Televenedor/a

- Técnic/a en logistica de magatzems

Moduls
Pendent de publicacid del nou curriculum curs 2024-2025
Dinamitzacio del punt de venda Gestio d’un petit comerg
Gestid de compres Serveis d’atencié comercial
Processos de venda Comerg¢ electronic
Técniques de magatzem Marqueting en lactivitat comercial
Venda tecnica Digitalitzacié aplicada al sistema productiu
Aplicacions informatiques comercials Sostenibilitat aplicada al sistema productiu
Modul d'ltinerari personal per a I'Empleabilitat I i Il Projecte intermodular
Anglés professional Estada a I'empresa

Alguns dels nostres col-laboradors de practiques: #StucomEsDema
flying iger diB
cepenhagen Foot Locker % bene"on

CENTRE PELAI (@ @stucom
933015696 & cstucon
C/ Pelai, 8 08001 Barcelona

6 @stucombarcelona

CENTRE CORSEGA @ estucomben

933218377 6 csucon head
C/ Corsega, 409 08037 heart
Barcelona www.stucom.com hands

Centre homologat i concertat per: sacis AENOR
Generalitat de Catalunya - GESTION
m Departament M m
! d'Educacié Protessiane EIN—




